


Mer treffsikkert, redusert risiko og 

raskere vei til markedet

Å Formål: Bringe et konsept eller en 

prototyp frem mot 

markedsintroduksjon.

Å Målgruppe; SMB, men også store 

bedrifter og gründere.

Å Tilbyr; Leie av lokaler, utstyr og 

kompetanse - der en kan teste, 

simulere eller visualisere teknologi, 

produkt eller løsning som del av 

innovasjonsprosessen.



Dere vil kunne ha stor nytte av et 

katapult-senter hvis bedriftené

ü Selger eller produserer fysiske produkter

ü Har, eller planlegger et utviklingsprosjekt

ü Har behov for kompetanse og fasiliteter for å utvikle 

produkter eller prosesser

ü Har et vekst-potensial i eksisterende eller nye markeder

ü Er eksponert for økt konkurranse i deres markeder



Katapult-senteret 

Å Bistår innovative bedrifter i utviklingsfasen av sine produkter 

og tjenester

Å Har ekspertise og infrastruktur for testing, visualisering og 

simulering

Å Er dyktige på utvikling av prototyper

Å Gjennomfører små avklaringens-prosjekter, forprosjekter og 

store innovasjonsprosjekter

Å Har store ledende industrielle aktører på eiersiden



Gjør veien fra idé til 

marked kortere



Oppsummert

Å Behovet: raskere, rimeligere og bedre vei 

til markedet

Å Tjenestene: møte behovet gjennom å tilby 

lokaler, utstyr og kompetanse

Å Rollen: forsterker næringslivets 

infrastruktur for innovasjon ïavgjørende 

for verdiskaping i Norge

Test before invest





Digicat ïDigitalisering i praksis

ÅVirtuell Prototyping
Å Test og validering av produkter, tjenester og 

konsept i en digital verden

ÅDigitale tvillinger
Å Utvikling og anvendelse

ÅFjernstyring og autonomi
Å Fra datafangst og analyse til fullskala test



1. FORDI


